s, AMERICAN EXPRESS:
1) SOLUZIONI A 360°
[/ CORPORATE E SMALL BUSINESS.

American Express e dalla parte del tuo business. Sempre.
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AGENDA E

|l prodotto Corporate American Express
v Le carte corporate e le loro caratteristiche
v BTA (Business Travel Account): la gestione delle spese dell’Agenzia di
viaggio
v B2B: pagamenti vs fornitori e I'ottimizzazione del capitale circolante

* |l prodotto Small Business American Express
v’ Le carte small business e le loro caratteristiche

» Programma Membership reward



AMERICAN
EXERESS

IL PRODOTTO CORPORATE

(aziende con fatturato >10 milioni)



CARTE CORPORATE

Le soluzioni che fanno risparmiare tempo e denaro alla tua Azienda permettendole di concentrarsi sulla crescita.

Quota Annuale
Pagamento
Tipologia di Pagamento
Giorni di Valuta
Servizio Express Cash

Servizio clienti h24

Servizio Online per i Titolari
Accesso Lounge Aeroportuali
Servizi Autonoleggio

Sostituzione gratuita della Carta

Servizi per Amministratori del
Programma

Programma di Gestione e
Reportistica

Club Membership Rewards

AMERICAN EXPRESS
CORPORATE

CFFROST
REXPORT INC

60€

Aziendale/
individuale

A saldo
28

3,9% min. 1,25€

v
v

<
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v

25€ opzionale

CARTE CORPORATE

RICAN
CORPORATE

'| tnm;’

FFROS!
REXPORT INC.

140€

Aziendale/
individuale

A saldo

28

3,9% min. 1,25€

C L KKK

v

25€ opzionale

AMERICAN EXPRESS
CORPORATE

CFFROST
REXPORT INC

550€

Aziendale/
individuale

A saldo
28

3,9% min. 1,25€

A N N N N N NN




BTA — Business Travel Account

La soluzione per gestire in un unico conto tutte le spese di trasferta riducendo i costi e snellendo i processi amministrativi.

#agenziabusinesstravel

LAZIENDA

prenota presso la sua Agenzia viaggi di fiducia

LAGENZIA VIAGGI

acquista i viaggi addebitandoli sul conto BTA

IL TRAVEL PROVIDER

emette i titoli di viaggio
e fornisce i servizi

IL TEAM BTA

verifica i dati e riconcilia le transazioni



PAGAMENTI B2B

Bilanciare la liquidita: una sfida chiave per ogni azienda.

Migliorare I'assistenza ai Clienti

4 d , e il rapporto con i Fornitori
Rischi e costi PP

da gestire X ] i
Snellire le procedure e ridurre i

costi di gestione

7
Ritardi nel saldo delle fatture 5. Individuare soluzioni di pagamento
rispetto alla scadenza :° alternative
7
Termini di pagamento piu lunghi 2. Ottimizzare le previsioni di cash flow e
di quanto desiderato :° assicurare la solvibilita
7

Contrazione dei servizi finanziari
a livello internazionale

Diminuire l'esposizione a crediti
inesigibili e giacenze obsolete

OPPORTUNITA

SCENARIO



Il modello
consolidato di

ottimizzazione
dei flussi di
pagamenti
gestito da American
Express siintegra

nei rapporti fra
Cliente e Fornitore

PROCESSO DI PAGAMENTO B2B — AMEX LOOP %

Il Cliente effettual'ordine

Il Fornitore conferma la spedizione dei
prodotti/servizi e invia la fattura (se applicabile) @

American || Fornitore @

\ Express _inviala g /
A invia l'estratto richiesta di p ’
N conto mensile pagamento ’ ’

|| Cliente ~

7 American

paga . Express
American \ elaborail
Express pagamento




AMERICAN
EXERESS

IL PRODOTTO SBS

(aziende con fatturato < 10 milioni)



Prodotti Small Business per American Express

|‘/uf\3'Benefici a supporto del business... ...eperil Titolare di Carta

secondo la vigente normativa fiscale .“ o
S )

| punti sono utilizzabili per ottenere scontiin estratto conto

Accesso alle lounge

aeroportuali, sconti per taxi
fino 58 giorni (nel caso di Carta Platino) per I'addebito in estratto conto e car sharing, assicurazioni e
programmi di viaggio, Fast
o JoC ) Trackinaeroporto,
nessun limite di spesa prefissato

programma di promozioni

AMEX OFFERS e molto altro
per supportare te e la tua societa per qualsiasi necessita ancoral

con protezione antifrodi, servizio clienti, purchase protection, safekey...

per le spese dei tuoi collaboratori, che contribuiranno all'accumulto di punti MR Esempi relativi al prodotto Carta Platino Business

- verificare termini e condizioni per i dettagli
Dettagli e Termini & Condizioni del prodotto su www.americanexpress.it/terminiecondizioni; Termini & Condizioni dei benefici su americanexpress.it/centrodibenvenuto 9



http://www.americanexpress.it/terminiecondizioni
https://americanexpress.it/benvenuto

CARTE SBS

Le soluzioni che fanno risparmiare tempo e denaro alla tua Azienda permettendole di concentrarsi sulla crescita.

CARTE BUSINESS

e e e e e S
AMERICAN EXPRESS AMERICAN EXPRESS
BUSINESS

3]
R w_w
Quota Annuale 75€ 175€ 720€
Tipologia di Pagamento A saldo A saldo A saldo
Giorni di Valuta 18 21 28
Servizio Express Cash 3,9% min. 1,25€ 3,9% min. 1,25€ 3,9% min. 1,25€
Servizio clienti h24 V V
Servizio Online per i Titolari V

Accesso Lounge Aeroportuali

Voucher Viaggi

Fast Track aeroportuale

Servizi Autonoleggio

Sostituzione gratuita della Carta

C KX

Club Membership Rewards

CLACLCLCLCKKLK

Carte Supplementari incluse nella



CLUB MEMBERSHIP REWARDS®

Il programma American Express che premia i dipendenti Titolari di Carte Corporate.

PROGRAMMA CARTE FISICHE
|

PROGRAMMA
ACCESSIBILE CON LE 3 CARTE

Le Carte Corporate American Express permettono ai Titolari di
accumulare punti Membership Rewards con i loro acquisti
professionali: 1 punto per ogni euro speso.

PREMI
UN INCENTIVO EXTRA PER | DIPENDENTI

Con i puntii Titolari possono richiedere premi dal catalogo
americanexpress.it/premi oppure trasformarli in buoni d’acquisto per

viaggiare su americanexpress.it/viaggi o per ridurre, fino ad azzerare, il
saldo del conto Carta!

ISCRIZIONE
FACILE ED ECONOMICA

Gratuita per Carta Corporate Oro e Carta Corporate Platinum;

pari a € 25 all'anno per Carta Corporate;
facoltativa a discrezione dell’azienda per tutte e 3 le Carte.


http://americanexpress.it/premi
http://americanexpress.it/viaggi

_ -

GRAZIE
PERL'ATTENZIONE



